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福安红茶：回归，是新的出发 
 

本报记者  吴旭涛  通讯员  郑祖辉 
 

 
    这几年，在茶叶市场，红茶比较“郁闷”——茶市大环境的增长乏力，价格过高带来的回归
压力，再加上白茶、普洱等成为白领新宠，红茶似乎被“撂”在了一边。 
    但是在福安市，形势正在发生变化。22日，作为全国重要的茶产区及红茶坦洋工夫原产地，
福安市举行了一年一度的“坦洋工夫”杯斗茶赛暨经贸洽谈会。记者发现，今年的展会上，包装

雕龙画凤的高档茶少了，出口茶企多了，生态茶、有机茶甚至纯野茶成为推广热点⋯⋯福安红茶，

正在以新的面貌回归人们的视野。 
    价格回归理性 
    近年，福安红茶遭遇了价格上的阵痛。 
    2006年开始，福安市成立了茶业发展领导小组，全力打造“坦洋工夫”公共品牌，在全国进
行大规模推介，带动了这一百年品牌的复兴。随后，坦洋工夫品牌知名度一路飙升，许多企业抓

住契机推出中高端礼品茶，定价也水涨船高，甚至不乏包装豪华、数万元一斤的“天价茶”。市

场主推的产品也大多是每斤 500元以上的中高端茶。 
    但 2014年来，礼品茶需求急转直下，中高端市场迅速萎缩，打了许多茶企一个措手不及。“高
端产品积压非常严重，目前好多企业仓库里还有大量豪华包装的茶叶。”福建隽永天香茶叶有限

公司销售总监李锋经历了红茶的涨跌，“其实，红茶是全发酵茶，并不需要层层包装。但以前的

风气是过度包装，一个手提袋，里面一个盒子，盒中一个罐子，里面是小包的茶叶，撕开里面还

有内泡袋。” 
    但从这次参展产品来看，大多数企业开始主打包装较为简洁的中低端红茶，牛皮纸袋、环保
纸盒等时尚包装也较为多见。“现在福安大多数茶企定价恢复了理性，主打 100 到 300 元每斤的
中低端红茶，符合目前市场需求。”福安市茶叶局局长陈祖枝说，福安当前要做大家喜欢而且都

喝得起的茶叶，才能恢复原有的热销。 
    价格的回归，并不影响坦洋工夫这一公共品牌价值的提升。今年，坦洋工夫位列中国茶叶区
域公用品牌价值十强，品牌价值达 24.38亿元。 
    出口资格回归本地 
    数据显示，今年一季度，福安茶叶出口 133.54 吨，出口总额达 1000多万美元，同比分别增
长 6.3倍、120.5倍。 
    漂亮的数字背后，是茶企对国内市场放缓的“反击”及出口价值链的回归。 
    一方面，目前国内茶叶市场处于供大于求的状态。“即使如此，近几年全国产茶区种植面积、
产量仍然在迅速扩张。有的省份产量甚至翻番，这逼迫茶企寻找出路，尤其是不产茶的欧洲、非

洲、俄罗斯等国外市场，是重点突破的方向。”福安市茶叶局局长陈祖枝说。 
    另一方面，福安作为全国著名茶乡，拥有茶园 30万亩，去年毛茶产量达 2.86万吨，出口比
例占 60%。与之形成对比的是，去年之前，福安仅有一家茶企具有出口资质，大部分的茶叶需要
通过浙江、上海等地的有资质企业出口。“转一手，‘雁过拔毛’，茶叶利润低了，税收也不在本

地。”陈祖枝说。 
    “国外对茶园、基地、工厂都有严格标准，涉及基地建设、生产标准等，程序复杂。”李锋
说，获取出口资质并不简单。为解决企业困难，福安市对接进出口检验检疫部门，邀请专业人士
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对有出口意愿的企业进行多次专题讲解和一对一指导；同时，出台鼓励政策，对获得出口资质的

企业奖励 20万元。 
    目前，已经有隽永天香等 6家福安茶企获得了出口资格，其他中小茶企也可通过这 6家企业
出口。“去年拿到资质，今年 1月至今我们出口的茶叶就超过了 100吨，与去年全年出口量持平。”
李锋说。 
    “现在，还有 20家茶企在检验检疫部门备案，争取出口资格，积极性非常高。”陈祖枝说。
福安企业出口意愿强烈，出国参展、推介的热情也被点燃。去年，坦洋工夫成为米兰世博会中国

馆全球合作伙伴，打响了福安茶企集体“出国”的第一枪。今年，茶企除参加政府主办的“一带

一路”相关对外交流活动外，还将自发组团赴俄罗斯、非洲等地举行推介，展览活动也不断增加。 
    品质回归天然 
    近几年，许多茶种类纷纷瞄准养生功效，“白茶三年成药”“普洱美容减肥”“如果胃好，多
喝绿茶”等说法深入人心。回归天然，也成为红茶发展的一大趋势。 
    “其实，红茶也具有养胃护胃、提神消疲等多方面的养生功效，之前一直没有深度挖掘。”
福建新坦洋茶业集团董事长张锦华说，今年开始，为适应消费时尚，该公司开始力推养生茶，在

产品策略、生产加工等方面将有一系列动作。 
    目前，福安大多数茶企都建立了有机茶园。李锋说，“我们从 2002年建立了 360亩有机茶基
地，投入较大，十几年不施肥料和农药，并搭配种植白三叶等植物，还有农业科研单位挂钩定期

指导检查，要求高、市场反应也良好。”他表示，有机茶茶种有限，产量难以较快增长，但茶企

都非常重视，“我们的预期目标是有机茶产量年增长 20%左右”。 
    还有企业更进一步，干脆做纯粹的天然茶。4 年前，福建古道野枞茶业有限责任公司总经理
阮小佳发现，福安市范坑乡八斗村的闽浙古官道旁，有一片上百年历史的抛荒老茶园。“当时我

想，原生态野茶正好符合现代人的消费理念，而且园中产出的茶叶，口感有老枞的韵味，有明显

的松香，包装上市后销量肯定不会差。”于是，他花了 1 万元，包下了这片抛荒茶园。此后的茶
叶检测结果显示，其中的氨基酸和生物类黄酮含量均远高出同类茶叶，营养价值和抗衰老功能更

强。 
    目前，他已经承包下了附近周边约 2000 亩的野茶园，其中 300 亩已被省农业厅列入种植资
源进行保护。“茶叶不需要打理，只是每年 4 月雇人采摘。用坦洋工夫传统工艺制作成红茶，走
高端路线，每斤售价高达几千到一万元。”他说，目前野茶年产量在 150 公斤左右，预计 5 年后
可达到 1500公斤。 
    “这几年，通过引导，茶企越来越重视生态、绿色、安全。”陈祖枝说，福安市也对此给予
了一定的鼓励和支持，每年为企业争取生态茶园建设和加工厂清洁建设项目经费 1000多万元。 


